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SABERES PREVIOS:   

DESCUENTO, PRECIO DE VENTA (MARCADO), PRECIO DE 

LISTA, PERDIDA, PRECIO DE COSTO DE ADQUISICIÓN, 

COMISIÓN, DESCUENTO COMERCIAL 
  
Investiga y copia en tu cuaderno la utilidad del interés Simple e Interés Compuesto en la vida 

cotidiana (una hoja) 

 

Copiarlo y desarrollarlo uno a uno,  

 

1. RESUELVE LAS SIGUIENTES OPERACIONES SIMPLIFICANDO PRIMERAMENTE Y DESPUÉS 

DIVIDE. 
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 Romano 5:8  Mas Dios muestra su amor para con nosotros, en que siendo aún pecadores, Cristo murió 

por nosotros. 

 

Juan 3:16 Porque de tal manera amó Dios al mundo, que ha dado a su Hijo unigénito, para que todo 

aquel que en él cree, no se pierda, más tenga vida eterna. 

 
 
 



Para ampliar sus conocimientos visite la página www.edicionezorrilla.com/5to-academico/  2 

COMPETENCIA:  

DESCUENTO, PRECIO DE VENTA (MARCADO), PRECIO DE 

LISTA, PERDIDA, PRECIO DE COSTO DE ADQUISICIÓN, 

COMISIÓN, DESCUENTO COMERCIAL 
 

1. COMPLETA EL ESPACIO EN BLANCO CON LOS ENUNCIADOS QUE APARECEN MÁS 

ABAJO 
I.T.B.I.S, Descuento simple, Amortización, Descuento comercial, Precio de Lista o Marcado, I, T.B.C, Precio de 
Costo de Adquisición, Precio de Venta, Variación de Precio, Perdida, Beneficio, Precio actualizado de venta. 

Nota: Las definiciones y las formula son del libro “Negocios y Finanza” autora Lidia Dalmasi M.A 
y Dra. Génova Feliz Marrero.  
Visita www.edicioneszorrilla.com para que puedas ver las respuestas 

 
1. ________________________ es la rebaja que se hace al precio de un artículo. 
 
2. ________________________ es el resultado de deducir un tanto por ciento a una cantidad. 
 
 
3. ________________________ es la suma de dinero que recibe un vendedor o una vendedora por 
concepto de su venta. 
4.____________________________________________es el precio que el comerciante paga por una 
mercancía. 
 
5. _________________________________________________es lo que paga el consumidor por una 
mercancía. 

La sabiduría es saber lo poco que sabemos. Sócrates 

6. _______________________________________________________es el precio que paga el 
consumidor por una mercancía que ha experimentado variación en el precio. 
 
7 _____________________________________________________es el precio marcado que admite 
descuento. 
 
8.____________________________________es el resultado de vender una mercancía por debajo de su 
costo. 
 
9. ____________________________________________es la sigla que se utiliza para los impuestos. 
 
 
11 ______________________________________ es el cambio en el precio por aumento o disminución. 
 
12. ______________________________________es el descuento que se le aplica una sola vez. 
 
 

El cambio es ley de vida.  Cualquiera que solo mire al pasado o al presente, se perderá el futuro (John 
F. Kenndy) 
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